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Profil zawodowy

Manager marketingu z blisko dwudziestoletnim doswiadczeniem w tworzeniu strategii, rozwoju sprzedazy oraz
prowadzeniu projektéw tgczacych marketing, technologie i procesy biznesowe. Specjalizuje sie w marketingu B2B i
B2C dla firm produkcyjnych i technicznych. Zarzadza komunikacjg marki, rozwojem produktéw, CRM, automatyzacja,
analityka, contentem, wideo, eventami oraz wspoétpracg z partnerami handlowymi.

Najwazniejsze kompetencje

Strategia i marka Marketing strategiczny, pozycjonowanie, rozwéj produktéw, komunikacja marki.

Sprzedaz i partnerzy Lead generation, CRM, sie¢ dystrybucji, programy partnerskie, negocjacje.

Digital i analityka Google Ads, social media, e-mail, SMS/RCS, KPI, raportowanie i automatyzacja.

Content i video Tresci eksperckie, kampanie edukacyjne, scenariusze i ponad 350 materiatéw komunikacyjnych.

Doswiadczenie zawodowe

2014 - obecnie
Marketing Manager | PEREKO sp. z o.0.
e Tworzenie i realizacja strategii marketingowej przedsiebiorstwa.
e Zarzadzanie zespotem, budzetem, kampaniami oraz projektami digital i CRM.
e Rozwdj komunikacji B2B/B2C, contentu, wideo, eventéw i narzedzi wsparcia sprzedazy.
* Wspotpraca z zarzadem, sprzedazg, serwisem, IT oraz siecig ponad 200 partnerdw.
e Wprowadzanie produktéw na rynek, analiza KPI i rozwéj proceséw automatyzacji.

2009 - 2014
Manager Projektu | BRAMAR S.C.
e Prowadzenie projektéw, koordynacja realizacji i wspétpraca z klientami.
* Planowanie dziatan handlowych, negocjacje oraz nadzér nad terminowoscia.

2008 - 2009
Kierownik Salonu Komputerowego | YAMO sp. z o0.0.
e Zarzadzanie zespotem, sprzedaza, obstuga klienta i realizacjg celéw placéwki.

2007 - 2008
Specjalista ds. sprzedazy | VOBIS
* Doradztwo, sprzedaz rozwigzan technologicznych i budowanie relacji z klientami.



Skala odpowiedzialnosci

Strategia i zarzadzanie
« Strategia marketingowa, budzet, zespét i portfel projektéw.

e Wspétpraca z zarzadem i definiowanie kierunkéw rozwoju.

e KPI, priorytety, harmonogramy i raportowanie.

Sprzedaz i rozwdéj biznesu
* Integracja marketingu ze sprzedaza i CRM.
* Lead generation, programy partnerskie i negocjacje.
* Wsparcie sieci dystrybucji i partneréw handlowych.

Transformacja cyfrowa
* CRM, panele klienta, automatyzacja i analityka.
e Landing page'e, serwisy i cyfrowe sciezki klienta.
* Wykorzystanie Al w procesach marketingowych.

Marka i komunikacja
* B2B/B2C, social media, Google Ads, e-mail, SMS/RCS.

e Content, video, eventy, targi i szkolenia.
e Wprowadzanie produktéw i spéjnosé komunikacji.

Wybrane osiagniecia

e Ponad 100 wdrozonych projektéw marketingowych i cyfrowych.

* Ponad 60 wydarzen, targéw, szkolen i spotkan partnerskich.

e Ponad 350 materiatéw komunikacyjnych, w tym tresci i materiaty video.

¢ Rozwdj CRM, panelu klienta, automatyzacji i cyfrowych proceséw obstugi.
e Budowanie komunikacji i narzedzi wsparcia dla sieci ponad 200 partneréw.

Aktualnie rozwijane obszary

* CRM, lead generation i raportowanie procesu marketingowo-sprzedazowego.
¢ Al i automatyzacja codziennej pracy marketingu.

e Cyfryzacja obstugi klienta i dokumentéw posprzedazowych.

* Rozwdj komunikacji eksperckiej, contentu i video.

* MB.ONE - profesjonalne portfolio i marka osobista.

Jezyki

Polski - ojczysty | Angielski - B1/B2



